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■第５３期中間期の経営環境

経営環境経営環境

第５３期中間期業績概要

住宅関連市場は、新設住宅着工戸数において持家

に持ち直しの兆しが見られる中、マンションを中心と

する分譲住宅、貸家が全体を牽引する形で堅調に

推移。しかし、原油・原材料価格の高騰などにより

企業間競争はさらに激化し、依然として厳しい経営

環境が継続。
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海外商品の拡充、調達ルートの多様化に注力。
原価低減に向けた基盤づくりのさらなる強化を推進。

「CASARLシリーズ」の新商品を投入。シリーズの拡
充・拡大を推進。

ユニバーサルデザインを取り入れた、新しい引戸シス
テムなど「快適提案品シリーズ」のラインナップ強化。

商品戦略商品戦略

次世代に向けた商品開発を積極的かつ体系的に展開

第５３期中間期業績概要
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平成18年8月に「ＩＳＯ14001/環境マネジメントシス
テム」の認証を取得。

「 ISO９００１/品質マネジメントシステム」と合わせ
て活用し、品質の維持向上、環境に配慮した商品
開発、および事業展開を推進。

市場戦略①市場戦略①

第５３期中間期業績概要
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¾平成19年1月に、「アトムＣＳタワー」をオープン。
オンデマンド事業のBtoB市場のシェア拡大と併せ、
エンドユーザーを視野に入れたBtoC市場への普及
にも注力していく。

第５３期中間期業績概要

市場戦略②市場戦略②
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平成18年12月に、「上海阿童木建材商貿有限公司」
を設立。
日系進出企業向けの現地生産品の販売を本格化。
現地生産品の国内輸入にも着手、今後は鋭意拡大
を目指す。

第５３期中間期業績概要

市場戦略③市場戦略③
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情報システム戦略情報システム戦略

第５３期中間期業績概要

「オンラインショップ」において、品揃えを強化する

とともに訴求力をアップ

お客様の利便性の向上と受発注業務の効率化

を目指して「WEB受発注システム」を運用開始

イントラネットを活用した業務の効率化を推進
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■業績（非連結）

85.3%86.3%自己資本比率
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4,506売上高

△47141営業利益

△247174経常利益

第５３期中間期業績概要

232

単位：百万円
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■売上高の推移

売上高
単位：百万円
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第５３期中間期業績概要

（通期予想）

4,506
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■経常利益の推移

経常利益 単位：百万円
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（通期予想）
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■純利益の推移

純利益
単位：百万円
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住宅市場が堅調であったこと、また、市場優位
性が発揮され、きめ細かな商品開発につながっ
たことで、市場の評価を得ることができた。

社内管理体制が有効に機能、自助努力により、
販売費および一般管理費を圧縮、損失を僅少
に抑えることができた。

■増収・増益の要因分析

第５３期中間期業績の評価・分析
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配当について

■配当金の推移

（第48期） （第49期） （第50期） （第51期） （第52期） （第53期）
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株主・投資家の皆様へ・・・

中長期的な展望のもと、

既存事業 と 新規事業との結合により

「総合インテリア企業」を目指す

■今後の目標
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企業概要

社名： アトムリビンテック株式会社 （Jasdaq: 3426）

本社所在地： 〒110-8680 東京都台東区入谷1-27-4

TEL 03-3876-0600（大代表）

設立： 1954年10月9日（創業1903年）

代表者： 代表取締役社長 高橋良一

資本金： 3億74万円

事業内容： 家具金物・建具金物・陳列金物など、住まいの金物
（内装金物）全般の企画・開発および販売

従業員数： 115名

売上高： 83億240万円（2006年6月期）
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ＩＲお問合せ先：ＩＲ担当 経営企画室
TEL：03-3876-0606

E-Mail：ir@atomlt.com

この資料に掲載されている業績見通し、その他今後の予測・戦略等に関わる情報は、この資料の
作成時点において、当社が合理的に入手可能な情報に基づき、通常予測し得る範囲内で為した判
断に基づくものです。

しかしながら、現実には、通常予測しえないような特別事情の発生または、通常予測しえないよ
うな結果の発生等により、本資料記載の業績見通しとは異なる結果を生じ得るリスクを含んでお
ります。

当社と致しましては、投資家の皆様にとって重要と考えられるような情報について、その積極的
な開示に努めて参りますが、本資料記載の業績見通しのみに全面的に依拠してご判断されること
はくれぐれもお控えになられるようお願い致します。

尚、いかなる目的であれ、当資料を無断で複写複製、または転送等を行わないようにお願い致し
ます。

デマンドメーカーウェブサーバーはアトムリビンテック株式会社により管理運営されています。
またデマンドメーカー・ソリューションソフトウェア「Furniture Maker」はドゥーマンズ株式
会社の特許であり法律により保護されております。
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■「ＣＳ」とは

Customer Satisfaction（顧客満足）

Customer Solution（顧客の問題解決）

企業活動の原点
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Circle & Square
（マルとシカク）

マルは、
「IT技術がもたらす革新的な新規事業

のカタチ」

シカクは、
創業以来100年間培ってきた

「伝統的な職人の技術と精神」を表現。
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